
Business Development Manager (m/w/d) für den Standort Stuttgart

Wir freuen uns über Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellungen 
und Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins per E-Mail an bewerbung@bf-direkt.de.

Die BF.capital GmbH ist ein Investmentmanager für institutionelle Investoren. 
Über individuelle Fondslösungen bieten wir diesen Zugang zur Assetklasse 
Private Debt.

Die BF.capital hat als Tochtergesellschaft der BF.direkt AG ihre Wurzeln im 
Bereich Real Estate Debt (Direct Lending). Die derzeitigen Fonds der BF.capital 
in diesem Bereich investieren in Whole Loan- und Mezzanine-Darlehen, die 
überwiegend zur Begleitung von Wertschöpfungsphasen an der Immobilie 
eingesetzt werden. 

Seit Oktober 2023 betreut die BF.capital zudem die Private Debt Anlagen ihres 
strategischen Mitgesellschafters W&W Asset Management und hat hierbei ihre 
Tätigkeit innerhalb der Asset Klasse Private Debt auf die Bereiche Corporate 
Debt und Infrastructure Debt ausgeweitet. In diesen Bereichen ist BF.capital 
zuständig für die Managerselektion und plant Fund-of-Fund-Strukturen.

IHRE AUFGABEN

Durchführen von kontinuierlichen Marktanalysen sowie Marketsoundings 
um potenzielle Investorenkontakte und -chancen zu identifizieren
Erarbeitung von Akquisitionsstrategien und Mitwirkung bei der Gewinnung 
und Betreuung von Investoren für die von der Gesellschaft konzipierten 
Produkte 
Planung und Organisation von Investorenveranstaltungen sowie Workshops
Ansprache, Betreuung und Vernetzung mit (inter-)nationalen Investment 
Consultants
Unterstützung und Koordination bei der Bearbeitung von Investorenaus-
schreibungen/RFPs, Mitwirkung an Beauty Contests

Erstellung von Präsentationen und Konzeption und Begleitung von 
absatzfördernden Marktbearbeitungsmaßnahmen, Unterstützung bei 
der Erarbeitung und Umsetzung des Marketing-Mix
Pflege von Investoreninformationen in der CRM-Datenbank
Mitwirkung bei Sonderprojekten

IHR PROFIL 
Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder betriebswirtschaftliches 
Studium, idealerweise mit Bank-/Immobilienbezug
Vertriebserfahrung und -affinität
Sehr gute Word-, Excel- und PowerPoint-Kenntnisse
Eigenverantwortliche und strukturierte Arbeitsweise, Teamfähigkeit, 
hohe Einsatzbereitschaft und Freude an neuen Herausforderungen
Offenheit und Freude am Umgang mit Menschen
Verbindliche, höfliche und sichere Umgangsformen
Freundliches und professionelles Auftreten sowie gute Umgangsformen
Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

WAS WIR BIETEN
Interessante Projekte, abwechslungsreiche Themen und verantwortungs-
volle Aufgaben
Attraktives Vergütungs- und Leistungspaket
Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege
Modernes Arbeitsumfeld mit hochwertigen Räumlichkeiten in zentraler Lage
Bis zu zwei Tage die Woche mobiles Arbeiten möglich
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T +49 (0) 711 /22 55 44 - 151 . www.bf-capital.de . bewerbung@bf-direkt.de




